Zaciname podnikat

Na trhu uplatiuje podnikatel své vyrobky, sluzby.

Pfi zvaZovani, zda zaéit podnikat, vychazime z:

1. osobnich pfedpokladi
2. podminek na trhu, do kterého se chceme aktivné zapojit
3. podnikatelského zaméru, ktery nam pomUze udélat si celkovou pfedstavu

1.P¥i posuzovani Vasich osobnostnich pfedpokladii Vam muZe pomoci nékolik nasledujicich otazek:

Jsem skutecéné rozhodnuty se do podnikdni pustit i za cenu toho, Ze mi moznda vezme vétsinu volného
¢asu, Ze se ne vidy budu moci plné vénovat své roding, Ze mi mozna bude stat spoustu ¢asu, namahy
a starosti?

Mam nervy na to, Zze obcas ponesu urdita rizika a budou mi schazet nékteré jistoty?
Umim jit dUsledné za svymi cili, neodradi mé prvni prekazky?

Umim rozliSovat podstatné od méné dileZitého? NezdrZuji se zbyte¢né név?znamn\'}mi detaily,
v dlsledku €ehoZ pak nestihdm terminy a nedosahuji pldnovanych cilG?

Nejsem nahodou ten typ clovéka, ktery nedotahuje véci do konce a jen se nechava snadno unaiet
rlznymi ndpady?

Stojim pevnyma nohama na zemi, nestavim si pfili3 ¢asto vzdudné zamky?

Mam v sobé spravnou miru zodpovédnosti, kterd mé zadrii pfed nepromysienymi akcemi. Jez
koncivaji maléry?

Umim hospodafrit se svym ¢asem, nestava se mi piilis éasto, Ze neustale nestiham, Zze nedodrzuji
terminy, Ze viude chodim pozdé?

KdyZ néco délam, umim si svoji praci zorganizovat? Nepracuji pfili§ chaoticky?

Umim jednat s lidmi? Je pro mé bezproblémové zafizovat rlizné zéleZitosti (organizovani néjaké akce,
spoluprdce s nékym, domluveni spolecného postupu v néjaké véci, domluveni se na cené, vyfizovdni
na Uradech...)

Nestava se mi, Ze lidem ¢asto naletim?



